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EIC Accelerator

5Quién puede presentarse? 5Qué tipo de ayuda se puede recibire (1/2)

Empresas de nueva creacién y PYME que busquen ampliar innovaciones de

gran impacto con potencial para crear nuevos mercados o perturbar los

SUBVENCION en forma de lump sum La subvencién

existentes, particulares (que pretendan lanzar una START-UP o PYME) y, en Grant on|y solo se concederé una vez a cada enfidad juridica

casos excepcionales, pequefias empresas de mediana capitalizacién -

MIDCAPS [menos de 499 empleados). durante la vigencia del programa Horizonte Europa

(2021- 27).

5Qué busca financiar este instrumento? Blonded Apoyo que se compone de INVERSION,

generalmente en forma de capital directo o

e  Desarrollary ampliar innovaciones con potencial para crear nuevos finance ool ) "
mercados o perturbar existentes (TRL 5-9). cuasicapita ' como pres’rcimos convertibles, 'y
e  Apoyar a las empresas para atraer a otros inversores necesarios para la SUBVENCION, que adoptard la forma lump sum.
ampliacién de la innovacidn.
. Innovaciones basadas en descubrimientos cientificos/avances tecnoldgicos Apoyo a las non-bankable PYME, incluidas las
n " . . .’
("deep tech”) START-UP, que ya hayan recibido una subvencién, a
e Innovaciones para las que se necesita una financiacién significativa a . . .,
través de un acuerdo de inversidn.

largo plazo ("capital paciente") y que son demasiado arriesgadas para los
inversores privados por si solos.

e Apoyo a las tltimas fases del desarrollo tecnolégico, asi como su . o
*  Ya no existe la forma de ayuda " Grant First “.

ampliacién.
2ai i ié * * Si el solicitante actualmente participa en un proyecto financiado por HE u Horizonte 2020, es
e  El componente tecnolégico de innovacién del proyecto presentado debe particip proy P .
posible que pueda presentar una solicitud a través de su proyecto actual en el marco del programa

haber sido probado y validado en un laboratorio y otro entorno pertinente e Track
ast Irack.

(al menos TRL 5).
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EIC Accelerator

3Qué tipo de ayuda se puede recibir? (2/2)

El Unico instrumento mixto de la UE

e  Paralas propuestas de financiacién Blended y Grant only.

e  Subvencién hasta un maximo del 70% dentro del limite maximo del importe de
subvencién (es decir, 2 499 999 EUR). La cofinanciacién del 30% de los WP
cubiertos debe ser financiada por el beneficiario.

e Anpartirde TRL 5 o 6, con el objetivo de alcanzar TRL superiores

° Cubre las actividades de innovacién ( de al menos TRL 5 a 8).

INVESTMENT

e  Paralas propuestas de financiacién Blended e Investment only.

e  El componente de inversién minimo es de 0,5 millones de EUR y el mdximo de 15
millones EUR.

e  Se destina a financiar el despliegue en el mercado y la ampliacién y puede
solicitarse en paralelo a la subvencién (y puede utilizarse para cofinanciar
actividades de innovacién) o en una fase posterior durante la vigencia de su acuerdo
de subvencién.
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Presupuesto Total 2024

675 millones EIC Accelerator Open: 375 M€

de euros EIC Accelerator Challenges: 300 M€.
g

EIC Challenge

Topics (ppto indicativo de 50 M€ para cada uno):

° Human Centric Generative Al

e  Virtual worlds and augmented interaction, including support to
Industry 5.0
e  Enabling the smart edge & quantum technology components

e  Food from precision fermentation and algae
e  Monoclonal antibody-based therapeutics for emerging viruses

e  Renewable energy sources and their whole value chain

SILQ



EIC Accelerator

Forma de financiacién en funcién del TRL (technological readiness level)

Ejemplos de TRL 6
en distintos sectores

TRL 1: Principios bdsicos observados

* Ensayos clinicos para demostrar la
seguridad de un dispositivo médico o
farmaco

TRL2: Concepto tecnolégico formulado

. : TRL 3: Prueba experimental de concepto
* Probar un sistema prototipo a escala

de ingenieria con una gama de

simuladores. TRL 4: Tecnologia validada en laboratorio

* Probar un prototipo de sistema de
energia renovable en condiciones
similares a las reales

TRL 5: Tecnologia validada en un entorno relevante

Cattaaaa

« Validar un nuevo sistema de T TRL 6: Tecnologia demostrada en un entorno relevante
propulsién eléctrica en condiciones GRANT
similares a las de uso real. TRL 7: Demostracidn sistema o prototipo en entorno real TRL 5/6-8
* Demostrar un prototipo de software . ”
en un enforno similar al de TRL 8: Sistema completo y cualificado _
produccién.
» Probar un prototipo robot industrial TRL 9: Sistema probado con éxito en entorno real (fabricacién competitiva en el caso de EQUITY
en condiciones similares a las de uso tecnologias habilitadoras clave, o en el espacio). Por encima de TRL 8

real.

*(TRL level& supporting facts: https://horizoneuropencpportal.eu/store/trl-assessment)
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INGREDIENTES CLAVE PARA UN BUEN PROYECTO EN EL EIC ACCELERATOR

5MI IDEA ENCAJA EN EL ACELERADOR?

Innovaciones disruptivas de gran impacto:

* Basadas en descubrimientos cientificos o avances tecnolégicos significativos ("deep tech")
* Con potencial para alterar los mercados existentes o crear nuevos.

* Aportar una innovacién dnica con ventajas competitivas claramente definidas en comparacién con el
estado del arte.

Proyectos de alto riesgo a nivel técnico y comercial:

* Necesario desarrollar actividades de innovacién (que abarquen de TRL5 a 8) para obtener un producto
comercial en un periodo mdximo de 24 meses.

* Dado el componente disruptivo, no es fécil acceder a financiacién privada para su desarrollo y
lanzamiento al mercado.
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INGREDIENTES CLAVE PARA UN BUEN PROYECTO EN EL EIC ACCELERATOR

5MI IDEA ENCAJA EN EL ACELERADOR?

Plan de negocio claro y convincente que:

* Demuestre un mercado objetivo, competidores y la estrategia de comercializacién bien descritos.

 Sea necesario un plan financiero sélido, plasmando las proyecciones financieras post proyecto y
necesidades de financiacién que justifiquen la ayuda del EIC.

Equipos multidisciplinares con experiencia que:

* Cuenten con las capacidades y los conocimientos necesarios para ejecutar el proyecto y llevarlo
al mercado.

 Tener traccién en el mercado, aportando cartas de interés de actores clave en la cadena de
valor, y con experiencia internacional (mds probabilidades de tener éxito en el programal).

* Hay un especial interés por apoyar a empresas lideradas por mujeres.
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sEstamos preparados? 3Ahora es el momento?

5MI EMPRESA ENCAJA EN EL ACELERADOR?

Con tecnologia deeptech/ innovacién disruptiva OPEN-MINDED al capital privado

Srspeiteele] dlar & TS, Ambicién por crecer mucho y rdpido.

Conoce el mercado de la financiacién privada.

En el estado de desarrollo adecuado. Necesita el acelerador para ser atractivo al capital

Autonomia tecnoldgica a Europa privado.

Sabe cudnto necesitan para llegar y escalar el negocio

Go to Market trabajado Equipo comprometido e involucrado

En un mercado que permite escalar. Full-time

Con clientes potenciales (Lol), KOL y prescriptores. Complementario:

Conocido, bien descrito y segmentado: e No solo técnico.

*  Procesos regulatorios y ensayos clinicos. * Desarrollo de negocio, ventas, comercial, etc.

*  Fabricacién y distribucién... *  Regulacién, fabricacién, etc.
e Cuadra con las necesidades de financiacién.
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5Como se evalia el acelerador del EIC?

PROCESO EN ETAPAS GO/NO GO

-9

SHORT

* Video (3m) * Presupuesto (lump sum)

* Pitch deck (10 pag)  *FTO

 Memoria (50 pag)  *Free annex (max 10 pag)
* Plan Financiero « DMP

+ 8-10 semanas
2 2 cortes /aiio (13/03/24y 03/10/24) ’

FULL INTERVIEW

ﬁ/_)

. 4-6 sem

* Video (3min),’

* Pitch deck (10 pag),

* Memoria (12 pag)
Convocatoria ABIERTA

anas 4-6 semanas

L)

Pitch deck (10 min)
Q&A (35 min) con 6 expertos
2 cortes /aiio

PLUG-IN AND FAST
TRACK SCHEMES
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4-6 meses

TERMSHEET
EIC FUND
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Proceso de presentacion

PLUG IN SCHEME

50 programas de 21 Estados miembros y 3 paises asociados estén ya certificados y pueden dar acceso a la etapa
de full proposal del EIC Accelerator a propuestas que han sido previaomente evaluadas y financiadas por
programas nacionales o regionales existentes

A nivel nacional, los organismos certificados son:

* NEOTEC, managed by CDTI (Centro para el Desarrollo Tecnoldgico Industrial)

* Creacién empresas innovadoras (Creation of new small and innovative enterprises), managed by the Economic
Development Agency of La Rioja (Government of La Rioja), under conditions

* Proyectos de I+D+] (R&D&I projects), managed by the Economic Development Agency of La Rioja (Government of La
Rioja), under conditions

* Innovative Companies Accelerator - WOLARIA, managed by Instituto para la competitividad empresarial de Castilla
y Ledn (ICE) - Institute for Business Competitiveness of Castilla y Leén (ICE)

* R&D projects — ICT sector, managed by Institute for Business Competitiveness of Castilla y Leén (ICE),under conditions
* R&D projects, managed by Institute for Business Competitiveness of Castilla y Leén (ICE),under conditions

» Strategic R&D Plans, managed by Institute for Business Competitiveness of Castilla y Leén (ICE)

*  Startup Capital, managed by ACCIO - Agency for Business Competitiveness (Catalonia)

List of programmes certified for the Plug In scheme (europa.eu)
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https://eic.ec.europa.eu/eic-funding-opportunities/eic-accelerator/fast-track-and-plug-schemes-eic-accelerator/list-programmes-certified-plug-scheme_en

Proceso de presentacion

FAST TRACK SCHEME

Los solicitantes no se presentan directamente al Acelerador.

En su lugar, el organismo de financiacién responsable lleva a cabo una revisién del proyecto para evaluar la innovacién o el
potencial de despliegue en el mercado de los resultados de un proyecto existente.

Sobre la base de la revisién del proyecto, el organismo de financiacién responsable decidird si el proyecto es adecuado para recibir
apoyo en el marco del Acelerador.

Organismos de financiacién responsables elegibles en 2024
* EISMEA: proyectos EIC Pathfinder y Transition (incluidos proyectos financiados bajo el piloto EIC y ciertas convocatorias FET H2020).

* Empresas que hayan recibido una subvencién Gnicamente en el marco del Acelerador piloto del EIC de Horizonte 2020 y del Acelerador del EIC
de Horizonte Europa gestionado por la Agencia;

* Las Comunidades de Conocimiento e Innovacién (KICs) respaldadas por el Instituto Europeo de Innovacién y Tecnologia (EIT);

* La secretaria de Eureka y los organismos nacionales pertinentes para las PYME respaldados por Eurostars 2 Programa Conjunto y Asociacién para
las Pymes Innovadoras.

Estos organismos de financiacién son responsables de implementar el Fast Track de acuerdo con lo establecido. Es posible que decidan no implementar
el plan o introducirlo en una etapa posterior.

List of programmes certified for the Plug In scheme (europa.eu)
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FASE 1: SHORT proposal

PREPARACION

1.Proposal information-PartA 2. Pitch-deck (max 10 slides): 3. Video (max 3 min)

* Ninguna plantilla predefinida para * Miembros del equipo (hasta tres
el contenido personas)

* Datos generales esenciales
como Datos de empresa,
Acrdénimo, titulo, resumen y * Eninglés * llustrar su innovacién y la

palabras clave «  Proporcionar elementos y cifras motivacién principal del proyecto
* Se completa en el F&T portal basicas: » Sencillo con el objetivo de
*  modelo de negocio, mostrar el equipo que hay

detras de la idea/propuesta y

* el mercado al que se dirige o
su motivacion.

*  previsién de crecimiento.
* No tiene por qué ser en Ing|es

. 1 10 - . V4
Demostrar una visién clara de su y pueds indluir subtitulos

mercado y despliegue
comercial.
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FASE 1: SHORT proposal

PREPARACION

4. Memoria-Part B (max 12 pdag.):

* Plantilla predefinida para el contenido
* Eninglés
* Para dar respuesta a una serie de
preguntas que describen los
detalles de:
* lainnovacién,
* el mercado potencial

* el equipo.

5. Consent and data sharing

* PIC number*
*  Nombre legal de la empresa

e Consentimiento a compartir ciertos

datos con los NCPy EEN y EIT KICs

Table of content Main evaluation criteria addressed

APPLICANT'S INFORMATION

SHORT PROPOSAL
T COMPANY DESCRIFTION
7 | THE PROBLEM/OPPORTUNITY EXCELLENCE
3 [ THE INNOVATION: SOLUTION/ PRODUCT OR SERVICES [USP)
4 | MARKET ANALYSIS AND COMPETITION ANALYSIS
IMPACT
5 | BROAD IMPACT
% | TEAM AND MANAGEMENT LEVEL OF RISK, IMPLEMENTATION
A AND NEED EOR UNION SUPPORT
|Consent

All personal data will be handled according to Regulation 2018/1725 under the terms announced in the relevant Privacy Statement.

=

Your National Contact Point, Enterprise Europe Network (EEN) Members and Knowledge Innovation Communities of the European Institute of Innovation and Technologies
(EIT KICs) may be a useful source of information and support in preparation of your full proposal. Therefore, we encourage you to share your data with them.

| consent to sharing the following data with my relevant Mational Contact Point, relevant EEN Member and EIT KICs: basic information about my proposal limited to the name,
phone, email of the CEO or person in charge of managing innovation/company, proposal acronym, title, abstract, evaluation result (GO/NO GO).
The data will be made available subject to confidentiality obligations of the NCPs, KICs and EEN members.

*https: //ec.europa.eu/info /funding-tenders /opportunities /portal /screen /how-to-participate / participant-register
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FASE 2: FULL proposal

PREPARACION

1.Proposal information-PartA 2. pitch-deck (max 10 slides):

* datos generales esenciales
como datos de empresa,
Acrénimo, titulo, resumen y *
palabras clave

* Security and Ethicks check list

* Se completa en el F&T portal
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Ninguna plantilla predefinida
para el contenido

Se puede/debe actualizar
respecto al presentado en la
short proposal (es el que
utilizard en la fase de
entrevisa)

En inglés

Se recomienda ser coherentes
con lo descrito en la memoria
parte B.

Estructura recomendada para el pitch

l.

e

W™ NSO A

Cover Slide
Problem to be solved

The innovative
idea/service/process (2 slides)

The Company — Team members
Market size

Competitive solutions
Development Roadmap
Business model

Conclusion

SILQ

13



FASE 2: FULL proposal

PREPARACION

5. Memoria-Part B (max 50 pdg.):

* Plantilla predefinida para el contenido

* Eninglés

* Para dar respuesta a una serie de
preguntas
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Part B — Table of content

Main evaluation criteria addressed

EXECUTIVE SUMMARY

PART 1 - BUSINESS CASE

.1

COMPANY DESCRIPTION

THE PROBLEM/OFFORTUNITY

THE INNOVATION: SOLUTION/ PRODUCT OR SERVICES (USF)

EXCELLENCE

MARKET ANALY SIS AND COMPETITION ANALY SIS

MARKETING AND SALES PLAN

IMPACT

TEAM AND MANAGEMENT

RISKS

Col = S| A P L] P

FINANCIAL PLAM

LEVEL OF RISK, IMPLEMENTATION
ANMD MEED FOR UNION SUPPORT

PART 2 — EIC SPECIFIC INFORMATION

g9

IMPLEMENTATION PLAN

10

HOW EU SUPFORT TAKES THE COMPANY TO THE NEXT VALUE POINT

11

THE FUNDING REQUEST

LEVEL OF RISK, IMPLEMENTATION
AND MEED FOR UNION SUPFORT

12

BROAD IMPACT

IMPACT

SILO
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FASE 2: FULL proposal

PREPARACION

3. Video (max 3 min) 4. Llump Sum

*  Miembros del equipo (hasta tres * Plantilla Excel a descargar en el
personas) F&T portal

* llustrar su innovacién y la * Detalle del presupuesto
motivacién principal del proyecto desglosado por paquetes de

trabajo (solo actividades TRLS-
TRL7)

* Sencillo con el objetivo de

mostrar el equipo que hay detrés _—
SUM OF ALL BENEFICIARIES (including AFFILIATED ENTITIES) FOR ALL THE WORK PACKAGES

1 ALL BENEFICIARIES
de la idea/propuesta y su e
. . 7
motivacion.
COST CATEGORY aorny | eeRmmew TOTAL COSTS
. ’ . ’
* No tiene por qué ser en inglés y
g g % A. DIRECT PERSONNEL COSTS
puede incluir subtitulos e Enpites o eehae
SENIOR SCIENTISTS (or equivalent in the private sector) 0,0
. ole JUNICR SCIENTISTS (or equivalent in the private sector) 0,0
[} S d I I I TECHNICAL PERSONNEL [or equivalent in the private sector) 0.0]
e pue e OCtUO IZOr o Utl IZGr e ADMINISTRATIVE PERSONNEL (or equivalent in the private sector) 0,0
o o OTHERS 0.0
mlsmo vldeo qUe en IG short ﬁ: Matural Pe;sunsunderdirectwntram gﬁ
.. ersons
I A.4 SME owners and natural person iciaries 0,0
p ro p Osa B. DIRECT SUBCONTRACTING COSTS
0.0
C. DIRECT PURCHASE COSTS
C.1 Travel and i 0,0
C.2 Equij { lete 'Depreciation cost' sheet)
i 0,0]
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FASE 2: FULL proposal

PREPARACION

6. FTO 8. Financial plan and equity needed 9. CVs of key personnel

* Formato libre * Plantilla Excel a descargar en el * Formato libre: CV del equipo

F&T portal (N+4)

* Andlisis patentes demostrando
libertad de operar

Table 1 - Simplified financials, k€ |

. .
Puede ser propio de la empresa o

elaborado por terceros project | Market Share (%)
Data Units sold (#s)

Revenues (k€)

PROFIT & LOSS Year N Year N+1
7. I.etl'e I'S OF Intent Revenue (Turnover)
Gross Margin (Gross Operating Profit)

Selling, General and Administrative expenses

C CCH"[CIS de interés pOl' parte de R&D expenses

Other operational expenses

. . Company
inversores e interesados en el comPanY. eimoa 0.00 0.00
Interest
producto/servicio Depreciation
Other revenues/expenses (including grants)
EBT 0.00 0.00
Taxes
Net Operating Profit After Tax 0.00 0.00
CASHFLOWS Year N Year N+1
BALANCE SHEET Year N Year N+1
oo e
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FASE 2: FULL proposal

PREPARACION

10. Mandatory data and consent 13. Data management Plan

* Plantilla Excel a descargar en el * Plantilla a descargar en el F&T
F&T portal portal (se recomienda usarla,
pero no es obligatoria)

11. Ownership and control declaration e Informacién sobre la gestion de
PROJECT

DATA MANAGEMENT PLAN

nent System, at the dwe dale foreseen in the

it, please make however sure that you comply with

it Agreement.)

: datos del proyecto {posibles , :
* Plantilla a descargar en el F&T |O Y (p Project mumber ot rummber]
SOl datos previos a usar o los que se  prectacronm jaconym

generen en el proyecto) Project name: [project title]

DATA MANAGEMENT PLAN

12. Free Annex

Date: [da/mmiyyyy]
Version: [DMP version]

* 10 péginas de cualquier otra
documentacién pertinente 1. Data Summary

e-use any existing data and what will you re-use it for? State the reasons if re-use of any existing

Al
(ampliacién datos y proyecciones s e o]

Wi d formats of data will the project generate or re-use?
h nanciera S, and | I1SIS eXfe nso W purpose of the data generation or re-use and its relation to the objectives of the project?
CO m peﬁ d o res, DAFO . ) Wi e expecfed size of the data th d fo generate or re-use?

Wi e onigirniprovenance of the dal

Towhom might your data be useful ('dafa utilify]), outside your project:
2. FAIR data

2.1. Making data findable, including provisions for metadata

Will data be identified by a persistent identifier?

SILQ v
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FASE 3: Face-to-face interviews with the EIC Jury

DONDE, CUANDO Y COMO DURACION

* Presencial en Bruselas * Duracién NO superior a 45 minutos e incluye:

* Aproximadamente 12-13 semanas después de la fecha de
corte de la propuesta completa
* Se recibe una carta de invitacién como méximo dos semanas
antes de la fecha de la entrevista e incluira:
» fecha y hora de la entrevista (la hora no podré
modificarse)
* direccién del lugar de la entrevista
* instrucciones para designar los representantes de la
empresa para la entrevista y qué informacién deben
facilitar para para demostrar su papel en el proyecto.
* Maximo 3 representantes de la entidad
* Silos representantes designados no comparecen, o si no
se nombra a nadie, la entrevista permaneceré
programada y se desarrollard Gnicamente sobre la base
de los documentos ya proporcionados.

= 10 minutos (maximo) de presentacién
respaldada por el PITCH DECK presentado con la
propuesta completa;

= Mdaximo 35 minutos de preguntas y respuestas
para aclarar aspectos de la propuesta. No habra
preguntas preestablecidas.

COMPOSICION DEL JURADO

Tribunal de al menos 4 y maximo de 6 miembros™
Gestores del Programa EIC y representantes del EIC
investment partners podrdan formular preguntas pero
no serdn miembros del jurado (sin derecho a voto)
Los nombres del jurado son proporcionados antes de
la entrevista.

Tras la entrevista y la salida de los representantes de la solicitud, el jurado vota.

La decisidn final es un consenso.

*EIC Jury Members - European Commission (europa.eu)

SILO Company | ULPGC | Webinar| EIC accelerator — Julio 2024
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5Como se evalia el acelerador del EIC?

TRES CRITERIOS DE EVALUACION

EXCELENCE IMPACT

sTiene la empresa la visién y la ambicién

de crecer?

sTiene la innovacién un cardcter
innovador y un alto grado de novedad
en comparacién con las soluciones
existentes?¢

sHa alcanzado la innovacién TRL 5 (es
decir, ha sido probada en el entorno
relevante)?

3Es el momento adecuado para esta
innovacién en términos de mercado,
usuarios, tendencias y desarrollos
sociales o cientificos®

SILO Company | ULPGC | Webinar| EIC accelerator — Julio 2024

sEs la innovacién mejor que lo que
propone la competencia y la solucidn
aporta suficiente valor agregado para
generar demanda de clientes
potenciales?

sTiene la innovacién el potencial de
desarrollar nuevos mercados o
transformar significativamente los
existentes?

sLa innovacién, si se comercializa con
éxito, logrard impactos sociales,
econdmicos, ambientales o climdticos
positivos y mds amplios?

SHORT PROPOSAL

LEVEL OF RISK, IMPLEMENTATION,

AND NEED FOR UNION SUPPORT

sTiene el equipo la capacidad y
motivacién para implementar la
propuesta de innovacién y llevarla al
mercado?

sExiste un plan para adquirir
competencias criticas que faltan
actualmente, incluida una representacién
adecuada de mujeres y hombres?

SILQ w0



5Como se evalia el acelerador del EIC?

TRES CRITERIOS DE EVALUACION

EXCELENCE IMPACT

sDispone la empresa de una misidn y una visién
claras, asi como de socios que mantengan su
ambicién de crecer?

sTiene la innovacién un cardcter innovador y un
alto grado de novedad en comparacién con las
soluciones existentes? En el caso de los Retos del
Acelerador EIC, 3aborda los objetivos especificos
del reto?

5Es el momento oportuno para esta innovacién
en términos de usuarios, tendencias y desarrollos
cientificos, cientificos o tecnoldgicos?

5Se ha desarrollado la tecnologia de forma
segura y fiable2 3Se ha evaluado, validado o
certificado adecuadamente?

sDispone su empresa de los derechos de
propiedad intelectual necesarios para garantizar
la libertad de actuacién y una proteccién
adecuada de la idea?
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5Es la innovacién mejor que lo que propone la
competencia y aporta la solucién suficiente valor afiadido
como para desencadenar la demanda de clientes
potenciales?

sTiene la innovacién potencial para desarrollar nuevos
mercados o transformar significativamente los existentes@
5Se ha cuantificado adecuadamente el mercado potencial
de la innovacién, incluidas las condiciones y las tasas de
crecimiento? 3La adquisicién de cuota de mercado prevista
es razonablemente ambiciosa y alcanzable?

sExiste una estrategia de comercializacién convincente y
bien concebida, que incluya las
autorizaciones/conformidades necesarias, el plazo de
comercializacién/despliegue y el modelo empresarial y de
ingresos? 3Se han identificado y comprometido los socios
clave?

sTiene la innovacién potencial para ampliar la empresa?

Si se comercializa con éxito, 3tendrd la innovacién un
impacto positivo en la sociedad, la economia, el medio
ambiente o el clima?ztiene potencial para contribuir a los
resultados e impactos previstos en el reto?

FULL PROPOSAL
LEVEL OF RISK, IMPLEMENTATION,

AND NEED FOR UNION SUPPORT

sTiene el equipo la capacidad y la motivacién
necesarias para aplicar la propuesta de innovacién y
llevarla al mercado? 3Existe un plan para adquirir las
competencias criticas que faltan actualmente,
incluida una representacién adecuada de mujeres y
hombres?

sLa naturaleza y el nivel de riesgo de la inversién
en su innovacién significan que los agentes del
mercado europeo no estdn dispuestos a
comprometerse con la cantidad total necesaria sin
una inversién del Fondo EIC2 3Existen pruebas de
que los agentes del mercado estarian dispuestos a
invertir, ya sea junto con el EIC o en una fase
posteriore

2Se han identificado los principales riesgos
(tecnolégicos, de mercado, financieros, normativos,
etc.) y las medidas necesarias para mitigarlos?

sExiste un plan de ejecucién claro con etapas,
paquetes de trabajo y resultados definidos, junto con
recursos y plazos realistas?



5Como se evalia el acelerador del EIC?

3 EVALUADORES: CADA UNO DECIDE SU GO/NO GO POR CRITERIO

SHORT PROPOSAL

FULL PROPOSAL INTERVIEW

Evaluacién remota Evaluacién remota Presencial en BXL con la
4 expertos 3 expertos empresa (10’ PITCH +35’
(con experiencia en el drea de la Q&A)
tecnologiay aplicacién en el 9/9 GO
mercado) Consenso cuando hay 2GO Decision GO-NO GO del
9/12 GO vs1 NO GO panel por consenso

Tasa de éxito ~60% Tasa de éxito ~25% Tasa de éxito ~25%

3 intentos en el periodo 2024-2027

SILO Company | ULPGC | Webinar| EIC accelerator — Julio 2024 SI L()
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TIPS para una buena propuesta

Propuesta de calidad (1/2)

v Plasmar la informacién de una forma clara y concisa v Lectura agradable y visualmente atractiva
v" Coherencia en toda la informacién aportada (Propuesta vs v Utilizar acrénimos, imégenes, gréficos y diagramas
objetivos) atractivos para describir los procesos; segmentacién
v Proporcionar una descripcién clara del TRL del producto y del mercado
las actividades. v" Afadir enlaces cuando sea necesario (los
v’ Demostrar una fuerte componente de propiedad evaluadores no estdn obligados a mirar los enlaces).
intelectual (FTO identificado y trabajado). v Utilice las palabras y frases clave del Acelerador EIC
v" Demostrar engagement con la cadena de valor y *  Market creating innovation
stakeholders (aportar Letters of intent) * Disruptive, groundbreaking, for the first time...
L . * Scale- th (in E d globall
v" Describir claramente el impacto esperado de la cale-up, grow (i vrope and giobd )
: . . .r. *  High-risk and high potential
innovacion, con datos cuantificados
*  Non-bankable
* A nivel social, econémico, alineamiento con los ODS, ¢ Value proposition
y ofros. * Unique selling points

v Revisién por parte de terceros (dejar que otras
personas la lean y la comenten)

Access2EIC_How-to-apply-successfully_template.pdf
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TIPS para una buena propuesta

Propuesta de calidad (2/2)

v Hacer referencia al término «Non-bankable»:
Prueba de que la empresa solicitante no puede
obtener suficientes inversiones del mercado

V" la escalabilidad es relevante y debe reflejarse
en la propuesta

Access2EIC_How-to-apply-successfully_template.pdf
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Non-bankable

«La incapacidad de atraer financiacién suficiente»

debido a un alto nivel de riesgo o a una del mercado. Por

ejemplo:

« Sin ingresos ni activos en absoluto

Sin activos suficientes para poder generar ingresos
Actividades comerciales ain no rentables

* AUn no atractivas para (otros) inversores

Scalability

«La empresa ha cuantificado claramente las
necesidades de financiacién (fondos propios, deudas)
para lograr el éxito del despliegue en el mercado y la
ampliacién dentro del calendario asociado.

SILQ

23


file:///C:/Users/Montse/Downloads/Access2EIC_How-to-apply-successfully_template.pdf

TIPS para una buena propuesta

* Ser coherentes con lo descrito en la memoria parte B (se recomienda abordar después de tener definitiva la parte B)

» Utiliza el logotipo oficial y el disefio corporativo de la empresa para mostrar que eres profesional.
* Visual, con gréficos ilustrativos para explicar mejor el contenido

* Asegurar que las unidades y las figuras sean totalmente legibles

* Evitar textos largos

* Utilizar frases contundentes, claras y cortas.

* Extraer un mensaije clave por diapositiva y utilizalo como titular.

* Mostrar la tecnologia funcionando en un entorno relevante para respaldar el TRL indicado.

* Mostrar el equipo incluyendo imégenes y competencias en las diapositivas

* No es para presentar, debe ser autoexplicativo

Access2EIC_Accelerator-short-pitch-deck-guide (2).pdf
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TIPS para una buena propuesta

Video de presentacién

Max 3 pax y altos cargos (CEO/CTO/CFQO) y/o técnico activo en el proyecto

Ser claros: libre de tecnicismos o términos financieros. Ofrece una visién general y simple de lo que tu innovacién
es capaz de hacery cuél es su caso de uso.

El video es un medio visual, aprovechemos para ensefiar. Se puede mostrar directamente el producto para
ilustrar mejor las funciones esenciales de tu innovacién. Esto ayudard a demostrar en qué TRL se encuentra el
proyecto.

* Guiar a los espectadores a través de una primera experiencia de usuario para resaltar las caracteristicas més
destacadas del producto. Haz que se asombren, pero sin agobiar con los detalles.

Centrarnos en el beneficio. Transmitir el valor que tu innovacién aportard a los consumidores y reflexiona sobre el
impacto que podria tener a largo plazo.

Centra tu mensaje en los criterios que el jurado més valora: equipo, motivacién e impacto.

Hablar de por qué tu empresa necesita el apoyo financiero del EIC Accelerator.

SILO Company | ULPGC | Webinar| EIC accelerator — Julio 2024 SI L()
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TIPS para una buena propuesta

Pagina web de la compaiia ACTUALIZADA

e Profesional

* Esla carta de presentacion para el jurado y evaluadores en las distintas fases (short, full y entrevista)

* Eningles * Presentacién del equipo
* Mostrar tu proyecto * Quien es la empresa
* Mostrar referencias *  Que vendes

Incluya informacién sobre redes sociales y otros canales relevantes en los que los
evaluadores puedan ver su progreso.
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TIPS para una buena propuesta

La entrevista es clave

Fundamental trabajar la presentacidn y transmitir seguridad.
Equipos con muy buenas dotes de comunicacién y nivel de inglés suelen destacar del resto.

PREPARACION PREVIA PRACTICAR

1.Comprender las reglas y objetivos del 1. Practica hasta que puedas hacerlo 1.Simular el entorno de la 1.Sin tareas operativas antes
EIC: Familiarizate con lo que busca el de forma natural dentro del limite de entrevista: Practique con del lanzamiento: Concéntrese
jurado y los criterios especificos del EIC. 10 minutos. preguntas répidas y seguidas Unicamente en la entrevista;

2. Preparar un guién palabra por palabra. 2.Dedica una parte importante de tu para simular un entorno de alta sin distracciones.

3 Conocer solicitud de adentro hacia tiempo de preparacién a practicar presion (todo el equipo). 2.Revise las diapositivas de su
afuera: Sila solicitud fue escrita por para la sesién de preguntas y 2. Utilizar los servicios de vuestra presentacién, centrdndose en
terceros, estidiela detenidamente. respuestas CCAA o CDTl para un los mensajes y visiones clave
Comprenda todos los ndmeros, 3.Prdctica del tono: practicar SIMULACRO previo a la que desea comunicar.
estrategias y socios mencionados. ampliamente el discurso entrevista final.
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TIPS para una buena propuesta

MOTIVOS PARA NO FINANCIAR MOTIVOS PARA FINANCIAR

* “Pitch” larg®s con mueho texto, no se * Una exposi€ion clara

identifi€an los elementos clave
* Respuestas cortas y claras

e Mucha informacion no relevante: confusidn

en los elementos ransmitidos Equipo que lidera y transmite confianza

. : * Plan clare de'llegada y de escalado al
Plahteamiento Aodadecuado
mercado
* No seustifica que el momento es el

» Cartas de interés de actores clave en la
adecuade

cadena de valor

*  Momento empresarial adecuado
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TIPS para una buena propuesta

CONCLUSIONES

Para tener éxito en el EIC Accelerator, debes cumplir con ciertos requisitos clave:

@- 1-Innovacién sélida: Tu proyecto debe ser innovador y tener un alto potencial de impacto en el mercado o la
= sociedad.

2 .Equipo competente: Demuestra que cuentas con un equipo capacitado para llevar a cabo el proyecto con
iHiH\H\ quip P q quip P P proy

éxito.
= 3.Viabilidad técnica y comercial: Debes presentar evidencia de que tu solucién es técnicamente viable y

tiene un modelo de negocio sélido.

|J 4. Impacto: Describe cémo tu proyecto contribuird al crecimiento econdmico, la creacién de empleo o la
sostenibilidad.

% 5.Financiacién necesaria: Calcula cudnto dinero necesitas y cémo lo utilizards.

Recuerda que la competencia es alta, asi que aseguirate de Tasa éxito TOTAL (combinada

rd O - O‘ Q
preparar una propuesta sélida y convincente. g Noviembre 2023)

2,7%
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LAST NEWS

DATOS a marzo de 2024 Compaiias financiadas por pais en 2024

N2 PROPUESTAS SELECCIONADAS FRANCIA

FULL APPLICATION 978 ALEMANIA
D 36% ISRAEL

FACE TO FACE 349 /% PAISES BAJOS

> 19% ESPANIA
GANADORES 68 SUECIA

*No se tienen en cuenta las solicitudes presentadas en la fase 1. FINLANDIA
BELGICA
ITALIA
GRECIA
IRLANDA
DINAMARCA
NORUEGA
AUSTRIA
PORTUGAL
ESTONIA
CROACIA

w

w

TOTAL

e e e = - = NN DM DA OO
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Proceso de presentacién (resumen)

SHORT APPLICATION:

Evaluacién [4-6] semanas: GO / NO GO

Siempre abierto
Formulario administrativo (parte A)

Memoria de 12 pdginas (parte B): preguntas sobre la
innovacién, el mercado potencial y el equipo.

Pitch-deck (mdximo 10 slides)

Video pitch: hasta 3 minutos donde los miembros principales
del equipo (hasta 3, CEO/CTO/CFO) deben proporcionar
la motivacién para la solicitud.

Consentimiento para compartir datos con NCPs

4 evaluadores en remoto
Al menos 3 GO
Necesarios 9/12 GO.
Max 3 NO GO en 2024-2027

PLUG-IN SCHEME:

El Plug-In se aplica a las propuestas derivadas de
programas nacionales o regionales existentes que hayan
sido evaluados y certificados

SILO Company | ULPGC | Webinar| EIC accelerator — Julio 2024

*  Enlos [12] meses siguientes a la fecha de respuesta a la solicitud
abreviada

*  Plazos (2 cortes al afio): 13/03/2024y 03/10/2024

*  la propuesta completa incluye

*  PARTE A: telematic IT system
* PARTE B: la parte narrativa que incluye diferentes
secciones que abarcan los distintos criterios de evaluacién
(max 50 péginas).
*  Executive summary
*  Business Case (Parte 1)
*  EIC Specific information (Parte 2)
*  Anexos: FTO, DMP, CVs, Financial projections, Budget
(lump sum), Pitch deck, LOI, Mandatory data and consent
file y Free Annex.

* Lo evaluacién de realizard de manera remora. Si resulta
seleccionado, se le invitard a asistir a una entrevista con el EIC
JURY.

Evaluacién [5-6] semanas: GO / NO GO

* Si los 3 evaluadores dan una GO, la propuesta completa serd

aprobaday pasard a la siguiente etapa.

* Si 2 de los 3 evaluadores dan el visto bueno, se celebrarg una

reunién de consenso para decidir si se le invita a EIC JURY.

* Apoyo 24 horas coaching

Evaluacién [2-4]
GO / NO GO

INTERVIEW WITH
EIC JURY:

Se organizard
aproximadamente [8-10]
semanas después de la
fecha limite

En persona o a distancia.

Presentacién de 10 min +

35 min Q&A, 3pax/SME

El jurado no podrd
cambiar la forma de
apoyo (por ejemplo, entre
subvencidn, financiacién
mixta y capital solamente)
ni cambiar la cantidad de
capital solicitada, aunque
podré hacer
recomendaciones

semanas:

SILQ
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| Informacidén adicional:

o
Isabel Vinagre
Gerente
® +34 654 614 033

Isabel.vinagre@silocompany.com
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