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EIC Transition

5Quién puede presentarse? Requisitos previos

* Entidades individuales: Como pequefias y medianas empresas (PYME), spin- EIC Transition estd restringido a propuestas basadas en resultados generados
offs, nuevas empresas, organizaciones de investigacién y universidades. por los siguientes proyectos elegibles:
» Consorcios: * Proyectos EIC Pathfinder, incluidos los proyectos financiados en el marco de las
) L . . ) convocatorias piloto EIC Pathfinder, FET-Open, FET-Proactive, CSA y CSA Lump
o 2 entidades juridicas independientes de dos Estados miembros o paises i [T iviaiten ewiah el FET Fesdios o A0,

asociados diferentes
* Pruebas de concepto del Consejo Europeo de Investigacién (ERC), financiados

por HE 0 H2020.

o Entre 3y 5 entidades juridicas independientes (al menos una establecida
en un Estado miembro y al menos otras dos entidades juridicas
independientes, cada una de ellas establecida en diferentes Estados = Acciones de Investigacién e Innovacién (RIA) financiadas directamente bajo
miembros o paises asociados H2020 Retos sociales y Liderazgo en tecnologias industriales, y bajo el pilar

2 de HE, con un TRL 3 o 4 a la finalizacién.

* Fondo Europeo de Defensa (EDF), incluida la Accidén preparatoria sobre
égue busca financiar este instrumento? Investigacion en defensa, proyectos de investigacién, pero solo para propuestas
» Actividades de innovacién que van més alld de la prueba experimental en centradas en aplicaciones civiles.

laboratorio para apoyar tanto la maduracién y validacién de tecnologia en Si se solicita sobre la base de un proyecto elegible cuya subvencién ain estd

entornos de aplicacién relevantes (con TRL desde 3 o 4 hasta alcanzar el activa, podrd presentar su candidatura si el proyecto lleva activo al menos 12

nivel 5 o 6) como el desarrollo del modelo de negocio para la futura eren e die codeme ab e cemvsestiers db 16 Teirsiier

comercializacién de la innovacién.

. . Si se solicita sobre la base de un proyecto elegible que ya ha finalizado,
Tiene como objetivos: . . S L
podrd presentar su candidatura en los 30 meses siguientes a la finalizacién

* Validar tecnologias * Reducir riesgos del mercado del proyecto

* Desarrollar planes de negocios * Fomentar la innovacién
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EIC Transition

+ Prosupuesto olal 2024: 94 ME

., Se espera que el solicitante o solicitantes estén preparados para la siguiente fase,
* Monto de la subvencién: Entre 0,5 y 2,5 M€ por proyecto (1-3 afios de pera qu < <! prep P v

- . . . L ue puede consistir en:
duracién), aunque se pueden solicitar cantidades superiores si se justifica quep
= Solicitar EIC Accelerator (para PYME, incluidas empresas de nueva creacién o

* Tasa de financiacién: 100% de costes subvencionables, que cubren gastos ; . ) ) -
empresas derivadas). Los proyectos financiados a través de EIC Transition

como personal, equipos, consumibles y subcontratacién X
pueden presentar una propuesta para EIC Accelerator a través del

programa Fast Track.

Sopor’re adicional Buscar otros inversores o fuentes de financiacidn, firmar acuerdos de licencia o
colaboracién con terceros, o utilizar otras vias para la implantacién en el
Ademés del apoyo financiero, EIC Transition ofrece: Tl

= Servicios de aceleracién empresarial: Servicios personalizados que incluyen
capacitacién, tutoria y oportunidades de establecer contactos con lideres de la
industria, inversores y socios del ecosistema

» Acceso a la experiencia: Orientacién de los directores de programas EIC y Plazos

acceso a un grupo de expertos externos para apoyar el proceso de maduracion *» EIC Transition 2024 tiene fecha de cierre el 18/09/2024

de la tecnologia
A diferencia de 2023, en la convocatoria 2024 solo hay EIC Transition Open

» Recibir hasta 50.000 euros en subvenciones EIC Booster para actividades que (no hay Challenges)
exploren vias de comercializacién o para actividades de cartera.
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EIC Transition

sDebo haber participado (como IP, participante, propietario de los resultados,
etc.) en el proyecto subvencionable anterior?

Newcomers son mdas que bienvenidos en EIC, PERO:

» Si ha participado en el proyecto vinculado en el que se basa la Transicidn, debe confirmar que es el propietario o titular
de los derechos de propiedad intelectual, o que tiene los derechos necesarios para comercializar los resultados del
proyecto vinculado

= Si NO ha participado en el proyecto vinculado en el que se basa la Transicién, debe incluir en la propuesta una carta de
compromiso del propietario o propietarios pertinentes de los resultados, que confirme el compromiso del propietario
de los resultados de investigacién del proyecto vinculado de negociar con usted un acceso justo, razonable y no
discriminatorio a dichos resultados, incluidos los DPI, con el propdsito de la explotacién comercial futura durante toda
la duracién del proyecto de EIC Transition.
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Ingredientes clave para un buen proyecto en el EIC Transition

5MI PROYECTO ENCAJA EN EL PATHFINDER?

Preguntas iniciales para reflexidn

= sEstd esta novedosa tecnologia preparada para los siguientes pasos hacia su maduracidn y validacién en algunas

aplicaciones especificas?

» 3Se ha realizado una exploracién temprana de los mercados potenciales para su innovacién, asi como de los posibles
competidores?

= 5Estd previsto formar un equipo motivado y diverso para desarrollar la idea hasta su comercializacién?

Exploracién preliminar del negocio y del mercado

» Describir en la propuesta el camino previsto y la ruta hacia el mercado, y especificar hitos y KPI durante la ejecucién del
proyecto para evaluar el progreso hacia el mercado

» Incluir investigacién de mercado, caso de negocio, perspectivas de crecimiento, proteccién de la propiedad intelectual,
anélisis de la competencia, etc., y posiblemente aspectos de regulacidn, certificacién y estandarizacién (si es relevante),
con el objetivo de preparar tanto la tecnologia como la idea de negocio para la inversién.
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5Como se evalia el Transition del EIC?

PROCESO EN DOS FASES: Evalucién en remoto y Entrevista

Al menos 3 evaluadores expertos del EIC Sélo en caso de superar la primera fase: Evaluation Summary Report (ESR):
respecto a los criterios: « Excelencia Evaluada por 4-6 miembros del Jurado de la
EIC + EIC Programme Manager (observador).
Méx 5 personas representando la propuesta

* Recibird como feedback de la
evaluacion un ESR de la primera etapa
de evaluacién. Si ha sido invitado a una

de la implementacién entrevista, también recibird feedback del
H jurado.
f * Si presenta su propuesta como una
PYME individual y cumple con todos los
EVALUATION criterios de evaluacién en la 12 etapa
SUBMISSION BY AN EIC pero no es seleccionada para

JURY INTERVIEW financiacién (NO-GO en entrevista),

\ / puede recibir un Sello de Excelencia.

Part A + Part B (Secciones 1 a * La puntuacién remota para cada criterio de evaluacién
serd la mediana de las puntuaciones de los evaluadores .

* Impacto
* Calidad y eficiencia

Firma del Grant Agreement: 6

3 + portada de la parte B: max _
meses posteriores a la fecha

22 pogs) * La puntuacién global seré la suma de las puntuaciones * 12-14 semanas después del deadline

enerales de los tres criterios de evaluacién limite de la convocatoria
9 - GO/NO GO

5 « Resultado y feedback en las 9 teri | (indicativo).
] Cori‘e (]I ano esulia Oy ee ack en 1as semanas pOS eriores a . Resuhadoyfeedback en |as4

. deadli
18 septiembre 2024 — OPEN eadiine semanas posteriores al inicio de las

entrevistas
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5Como se evalia el Transition del EIC?

CLASIFICACION (RANKING LIST)

Las propuestas mejor clasificadas (con la puntuacién mds alta) que soliciten un apoyo financiero agregado
aproximadamente igual al doble del presupuesto disponible serdn invitadas al siguiente paso (entrevista),
comenzando por la propuesta de mayor puntuacién y en orden descendente. Si en ese grupo de solicitudes:

* al menos el 30% de las solicitudes son presentadas por PYMEs lideradas por mujeres o consorcios, solo las
solicitudes de ese grupo serdn invitadas a entrevistas;

* menos del 30% de las solicitudes son presentadas por PYMEs lideradas por mujeres o consorcios, el grupo se
ampliard con las siguientes mejores solicitudes clasificadas (comenzando con la mds alta puntuacién en
orden descendente y al menos con igual puntuacién bajo el criterio de Excelencia) presentadas por PYMEs
lideradas por mujeres o consorcios, hasta alcanzar, si es posible, una composicién del grupo de al menos el
30% de solicitudes presentadas por PYMEs lideradas por mujeres o consorcios.

* Todos los solicitantes invitados a la entrevista deben haber cumplido con todos los umbrales de criterios de
evaluacién en la evaluacién remota.
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5Como se evalia el Transition del EIC?

TRES CRITERIOS DE EVALUACION

EXCELENCE

Avance tecnolégico: 3La tecnologia es

a -
Obijetivos: 3Qué tan creibles y factibles son los 1° fase: 4/5

objetivos para el desarrollo y maduracién tecnolégica 22 fage: GO/NO GO
planeados?

novedosa y con un rendimiento superior a otras
tecnologias disponibles o en desarrollo?

sLa tecnologia fi lto potencial ial? . : : -
grafecnoioglatiene Un alio potencial comercia 5Qué tan creibles y factibles son los objetivos y KPls

para el proceso de desarrollo empresarial planeado?

Metodologia: 3Es el momento adecuado para
esta tecnologia/innovacién (es decir, viabilidad,
nivel de preparacién tecnoldgica, puntos Unicos
de venta)?
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5Como se evalia el Transition del EIC?

TRES CRITERIOS DE EVALUACION

IMPACT

Credibilidad de los impactos: 3Hasta qué punto los
impactos comerciales esperados descritos en la

. , . , 12 fase: 4/5
Preparacién para la inversién y estrategia
de entrada al mercado: 3Hasta qué punto la 22 fage: GO/NO GO
propuesta y sus actividades contribuyen a
preparar la tecnologia y el equipo para la
inversién (incluida la PPl y la validacién del

propuesta son creibles y sustanciales dentro del
proyecto y més allé (por ejemplo, en uno o varios
sectores, estableciendo nuevos estédndares, etc.)?

mercado)?

Beneficios econémicos y/o sociales: sHasta qué ¢Existe una estrategia clara y convincente para

. . : : entrar al mercado (aprobaciones regulatorias
punto la innovacién propuesta tiene potencial de T (ap g .
necesarias, tiempo hasta el mercado, posible

escalabilidad, incluida una alta capacidad para ganar ) .
modelo de negocio y de ingresos)?

o crear nuevos mercados europeos o globales?

sHasta qué punto se espera que la innovacidn
propuesta genere impactos positivos para la Unién
Europeaq, los Estados miembros o los paises asociados?
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5Como se evalia el Transition del EIC?

TRES CRITERIOS DE EVALUACION

Calidad y motivacién del equipo: sHasta qué punto el
equipo tiene las capacidades de alta calidad y la alta
motivacién necesarias para avanzar decididamente hacia el
mercado?

5En qué medida tienen los solicitantes la experiencia
necesaria para crear un valor comercial Unico a partir de la
tecnologia emergente y desarrollar una propuesta comercial e
de inversidn atractiva?

Plan de trabajo y asignacién de recursos: 3Qué tan
apropiada y efectiva es la asignacién de recursos (meses-
persona y equipo) entre los paquetes de trabajo y entre los
socios del proyecto?

5Estd justificado adecuadamente el nimero de socios del
proyecto¢
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QUALITY AND EFFICIENCY OF THE IMPLEMENTATION

12 fase: 3/5
22 fase: GO/NO GO

KPIs e hitos: 3Estan presentes, son
relevantes y estdn claramente definidos
tanto los hitos como los KPIs (medibles,
temporizados, comparables, etc.) para
seguir el progreso a lo largo del camino
hacia los objetivos?

5Se han identificado los principales
riesgos (tecnoldgicos, de mercado,
financieros, etc.) junto con medidas
para mitigarlos con el fin de lograr los
objetivos del proyecto?
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Proceso de presentacion

Una dnica fase, con la siguiente documentacién: TRANSITION OPEN

1.Proposal information-Part A 2. Memoria-Part B { max 22 pdg.):

* Plantilla predefinida para la descripcién
* Datos generales esenciales como Datos

técnica del proyecto

de empresa, Acrénimo, titulo, resumen y
palabras clave, el presupuesto resumido y
preguntas especificas de la convocatoria

* Eninglés

can w0 any necessany agreaments with ownarsar  [*Ves Ol
N Noldrs OF Ihage oy, 36 e crRad i tho prapscar’.

* Preguntas agrupadas en 3 secciones y de

acuerdo con los criterios de evaluacién:
* Se completa en el F&T portal .

Excelencia

* Impacto

¥ N g 200 O sy 3nd Bgpar ‘Duality and effic
ilable ot in dovekoement? Dogs the

* Calidad y eficiencia de la

v for the plannod techralogy e
e ] s « i Grmarging tachnolgy and daveise an attr

oo Fams \ ]

- 1 implementacién. S

General information

s mbestorms s KPS

Horizon Europe Topie Type ol acion
ca Type of Model Grant Agrssmant
Application forms (Part A) |
seromm | |
. . ) a. ity which of tha o
Topic: oposaliitle ‘ i w ‘1:::‘.’:..‘.:-»‘.1.:':;\.:2 e responsile of tha pat
Type of action:
Ourstonin
Type of Model Grant Agreemeiit: months ‘ ‘

Fixed keymwords| 2.1 Quaty s matuation o L tdm

Proposal numbe#

Proposal acronym: Free keywords|

Table of contents

|
[ — SILO

Tenders Portl Submission Senvice
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Tips para una buena propuesta

Claridad y visién: Articular claramente el potencial de innovacién y la
visién a largo plazo de la tecnologia. Explicar cémo el proyecto
representa un avance significativo en el campo.

Metodologia detallada: Proporcionar un enfoque cientifico y técnico
sélido y bien definido. Incluir datos preliminares para respaldar la
viabilidad de su tecnologia.

Estrategia de mercado: Desarrollar un andlisis integral del mercado y
una estrategia de comercializacién. |dentificar mercados objetivo,
clientes potenciales y ventajas competitivas.

Articulacién de impacto: Describir claramente los beneficios sociales
y econdémicos de su tecnologia. Destacar cémo aborda los desafios
sociales relevantes y se alinea con las prioridades de la UE.

v Plan de trabajo estructurado: Asegurarse de que el plan de

trabajo sea detallado y esté bien estructurado. Definir tareas,
entregables, hitos y cronogramas claros, e incluir estrategias
de gestidn de riesgos.

Justificacién de recursos: Justificar la asignacién de recursos
y garantizar que sean suficientes y estén bien distribuidos.
Demostrar que el presupuesto y el personal son adecuados
para el proyecto.

Calidad del Consorcio: Formar un consorcio con
experiencia complementaria y una sélida trayectoria. Definir
claramente los roles y responsabilidades de cada miembro.
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Tips para una buena propuesta

v

SN X X

(\

No dar nada por entendido ya que quien evalia se basa sélo en
aquello (Quien evalia puede no ser un gran experto en el tema).

Evaluadores en condiciones “ espartanas ”; 3-5 / dia.
Claridad y concisién en el texto. Enfoque.
No hacer servir un inglés excesivamente técnico

Evitar el uso del condicional, debemos mostrar determinacién (Shall

Vs Will).

Escribir todo lo necesario para que el objetivo sea entendible

(OBJETIVOS SMART).
Responder claramente a los criterios de evaluacién

Importancia de explicar el efecto transformador a todos los niveles
squé tecnologia vamos a desplazar con nuestra idea inexplorada?
5qué efecto sobre la sociedad/la industria va a tener?

Claridad en los resultados, métodos y deliverables

\

D N N NN

Presentar una propuesta compacta y consistente (]
redactor).

Intentar atraer la atencién (primeras pdaginas)
Encontrar un buen titulo/acrénimo vy vigilar el look & feel
Lectura agradable y visualmente atractiva. Graficos y tablas.

Revisién por parte de terceros (dejar que otras personas la
lean y la comenten)
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Eiemplo

Proyecto BionicVEST-2

EUROPEAN DEVELOPMENT OF A FIRST COMMERCIAL BIONIC
VESTIBULAR IMPLANT FOR VESTIBULAR DYSFUNCTION - 2

Coordinado por Cochlear Benelux (BEL). Cechier Sk -
Presupuesto: 2,5 M€ B\ Clinica

g & ) Universidad
EIC Transition Open 2022 -I N de Navarra
La misién general de este proyecto es desarrollar un tratamiento de la . o
disfuncién vestibular (uno de los principales contribuyentes a las caidas), e i [T
mediante estimulacién eléctrica de érganos otolitos, para lograr la -
mejora e incluso la restauracién del equilibrio. | RadbOUdU McC

3 iversity medical cent

Proyecto de partida: H2020 FET-OPEN. Marcé un hito importante al M |< = e HnIVERIG medicdt center

SINT-AUGUSTINUS ANTWERPEN

demostrar una prueba de concepto en humanos con un prototipo de
EUROPEAN INSTITUTE FOR ORL

implante vestibular de otolito, y permitié al consorcio presentar con éxito
una evolucién del proyecto (BIONIC/VEST-2) al programa EIC Transition.
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http://www.luminous-project.eu/

| Informacidén adicional:

o
Isabel Vinagre
Gerente
® +34 654 614 033

Isabel.vinagre@silocompany.com
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